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Gestion Poste Client

�La gestion du Poste ClientLa gestion du Poste ClientLa gestion du Poste ClientLa gestion du Poste Client
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Les Préoccupations d’une Entreprise
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Les Préoccupations d’une Entreprise

Il faut rapidement Il faut rapidement 
que je fasse que je fasse 

rentrer rentrer 
l’argent que l’argent que 
l’on me doitl’on me doit
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Je dois financer Je dois financer 
mon nouveau mon nouveau 

projet, mais ma projet, mais ma 
trésorerie est trop trésorerie est trop 

serréeserrée
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Coface: La Gestion du Poste Client

� La solution:

Coface s’occupe de votre gestion de créances
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Coface: la Gestion du Poste Client

� La solution:  La notation, 
l’information d’entreprises, et les 
fichiers Coface
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Coface: La Gestion du Poste Client

� La solution: L’assurance Crédit
Comment me Comment me 

protprotééger contre ger contre 
le risque le risque 
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le risque le risque 
dd’’impayimpayéés?s?



Coface: La Gestion du Poste Client

� La solution: L’affacturage Coface
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Je dois financer Je dois financer 
mon nouveau mon nouveau 

projet, mais ma projet, mais ma 
trésorerie est trop trésorerie est trop 

serréeserrée



L’offre Coface  :                                                        
une réponse adaptée à chacun de vos besoins  

Information 
d’entreprise

Affacturage           
et financement

Assurance-
crédit

Gestion          
de créances
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Protéger vos risques

Récupérer vos créances

Vérifier la solvabilité 
de vos partenaires et 
trouver de nouveaux 
clients

Obtenir des financements



L’offre Coface c’est aussi…

Cette offre est complétée par 2 autres métiers :

• L’assurance transport (GATEX)

• la caution
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Coface: La Gestion du Poste Client

� Ne pas oublier que…

� Le Poste clients représente en 

moyenne 30 à 40 % de l’actif du bilan

� 4 faillites sur 5 sont les conséquences 
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d’un impayé client

� Les paiements tardifs  pèsent sur 

votre trésorerie

� Un impayé, c’est une marge qui 

disparaît…. 



Quel Chiffre d’affaires faut il réaliser pour rattraper 
un impayé ?

Impayé ����

Marge

↓

10 KE 20 KE 30 KE 50 KE 70 KE 100 KE

0.5% 2 ME 4 ME 6ME 10 ME 14 ME 20 ME

1% 1 ME 2 ME 3 ME 5 ME 7 ME 10 ME
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2% 0.5 ME 1 ME 1.5 ME 2.5 ME 3.5 ME 5 ME

5% 200 KE 400 KE 600 KE 1 ME 1.4 ME 2 ME

10% 100 KE 200 KE 300 KE 500 KE 700 KE 1 ME

20% 50 KE 100 KE 150 KE 250 KE 350 KE 500 KE



Coface vous accompagne à l’international

A l’international, Coface est présente dans 100 pays, en

implantation directe ou grâce aux partenaires du réseau

CreditAlliance.
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Elle accompagne le développement de ses

130.000 clients, quels que soient leur taille ou leur

structure, leur secteur et leur nationalité.



Coface En Midi Pyrénées

COFACE

5 esplanade Compans Caffarelli

BP 68013

31080 Toulouse Cedex

Directeur Régional Adjoint: François Palus
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Directeur Régional Adjoint: François Palus

Directeur Garanties Publiques: Emmanuel Roubenne

Téléphone: 05 34 45 22 10

www.coface.fr

www.cofacerating.fr


